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gestion).
Elle détaille le mode de calcul du prix de vente des engrais aux utilisateurs et utilisatrices de la boutique d’intrants. 

Introduction

Chaque fois que la boutique d’intrants s’approvisionne en engrais, le comité de 
gestion de la boutique d’intrants se réunit pour établir le prix de revient (PR) de 
chaque type engrais. 

(PV) qui sera demandé à la clientèle.

Etape 1 : Calcul du prix de revient

Etape 2 : Calcul du prix de vente

Le prix de revient (PR) est composé de deux éléments : le prix d’achat (PA) de l’engrais et les frais 
généraux.

Le prix de vente (PV)
des bâtiments, des tables et étagères dans la boutique d’intrants) ou de fonctionnement de la boutique 

gérant ou de la gérante :

Prix achat engrais Frais transport aller/retour 
et repas du responsable 

approvisionnement

Frais chargement 
et déchargement

Frais de transport 
des intrants

Fixation du prix de vente des engrais

endre pas cher ne veut pas dire vendre 
à perte». 
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