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2012 年 2 月 20－ 24 日，印度海德拉巴  

价值链分析与国际鱼品贸易  

 

概 要 

本文编写目的是让分委员会了解粮农组织在国际渔业价值链分析方面持

续开展的工作，重点是小规模渔业。尽管项目仍在进行当中，结果尚未完全

显现，但根据初始数据和分析，可以得出以下四个初步结论：  

1. 整个价值链物种和产品的价格数据尚未完全公开；  

2. 生产者分布零散，规模较小，限制了其相对出口商的地位；  

3. 加强与国际市场接轨有助于提高小规模生产者的收入水平；  

4. 某些情况下，似乎可以通过扩大国内市场来增加小规模生产者的收入。  

文中介绍了两个案例研究。  

请分委员会： 

1. 提供各国价值链发展变化及其与国际市场关系的相关信息；  

2. 提供渔业价值链研究中的国家经验；  

3. 为粮农组织在价值链分析，特别是支持小规模经营者提高其在价值链中相

对地位方面的未来工作提供指导。  
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引言 

1. 粮农组织与挪威发展合作署共同启动了一项综合的国际鱼品贸易价值链分

析，对发展中国家的小规模渔业开展影响评价 1。该项目于 2009 年秋天启动，为

期两年，目的是探索相关途径，通过知情决策提高本地居民的粮食安全水平。  

2. 鱼品出口和贸易是发展中国家的一项主要收入来源。目前，发展中国家在

全球鱼品出口中的份额占到 50%以上，年均净出口收入超过 270 亿美元。渔业生

产、加工和贸易能够创造就业岗位；同时也可以给家庭带来购买主粮的收入，通

过渔产品的膳食摄入增加营养，从而也会提高本地粮食安全水平。  

3. 在渔业生产中，无论是捕捞渔业还是水产养殖，大多都是小规模经营。因

此，制定政策保障小规模渔业的利益非常重要，既要让生产者与国际市场接轨，

又要帮助他们制定合理的价格、获得适当的利润，从而支持渔业部门实现长期的

经济、社会和生态可持续发展。  

目标 

4. 该项目旨在更为全面地了解近期国际鱼品贸易价值链的发展动态，并据此

提出政策建议。项目将分析价值链上的利益分配，以及所获利益与价值链设计的

关系。项目将对国内、区域和国际价值链进行比较，以帮助发展中国家的小规模

生产者提高渔业资源价值。  

5. 研究将分析整个价值链中价格和利润的影响因素，以及各个利益相关方的

利益分配。除捕捞渔业外，分析还将着眼于水产养殖和内陆渔业。研究将重点关

注渔产品加工，比较未加工产品和加工产品出口创造价值的差异。  

6. 项目将针对 15 个国家开展案例研究，其中五个为工业国，其余为发展中国

家。工业国包括日本、加拿大、挪威、冰岛和西班牙。冰岛、挪威和西班牙的案

例研究由其自行筹资。发展中国家包括洪都拉斯和秘鲁（中美和南美洲）；乌干

达、肯尼亚和加纳（非洲）；柬埔寨、越南、泰国、孟加拉和马尔代夫（亚洲）。 

7. 针对每个国家都要编写一份背景文件，介绍其渔业 /水产养殖业概况、数量

和价格发展趋势，以及行业结构的总体情况，包括相关法规与价值链。另外，针

对每个国家还将编写一份分析报告，对价格与价值链的联系进行统计分析。所有

研究结果将汇总形成两份非技术性的项目报告。此外，关于价值链中的性别问题

也将编写一份特别报告。  

                                                 

1 该项目是 2004 年国际鱼品贸易对本地粮食安全影响研究的后续活动，2004 年的研究报告已作为第 456

号粮农组织渔业技术文件出版。  
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研究重点 

8. 我们将在下文分别介绍两个国家的初步研究成果：秘鲁和马尔代夫。  

秘鲁案例分析 

9. 秘鲁沿海地区很多人靠小规模捕捞为生，而水产养殖则在近些年才刚刚有

所发展。渔业养殖创造的新商机不但惠及沿海地区，也让安第斯山脉和秘鲁丛林

的居民受益。小规模鳟鱼养殖在安第斯山区发展迅速，养殖鳟鱼已成为秘鲁最重

要的三大养殖品种之一。另外两个品种是对虾和扇贝，主要分布在沿海地区。  

10. 小规模养殖在生产和营销方面面临着很多技术挑战。众所周知，与国内市

场相比，鱼品在国际市场上价格更高，因此能够进入国际市场对于小规模生产者

而言会是一个很大的利好。  

11. 图 1a-c 比较了对虾、鳟鱼和扇贝的国内批发价与进出口价格（对虾和扇贝

面向美国，鳟鱼面向欧盟）。所有批发价格都是根据利马批发市场上获得的最低

价与最高价加权平均测算得出。除扇贝外，出口价格平均而言都高于国内批发价

格。扇贝的情况可能是批发价报告不准确，出现虚高。假设多数卖方的销售价格

都是更接近最低价，那么扇贝出口价与批发价的差异就会表现为正值，而对虾和

鳟鱼则差异更大。平均而言，2008 年到 2010 年对虾、鳟鱼和扇贝的出口价分别

比国内最低批发价高出 50%、53%和 70%。 

12. 如果我们分析一下秘鲁出口国际海鲜市场的价格构成，就可以看出市场竞

争似乎较为激烈。这表明秘鲁生产者在成本和质量方面都具有竞争优势。而且，

在出口数量大幅提高以前，国内和国际市场价格差异可能会一直存在。例如，由

于鳟鱼大部分在国内销售，产量远远大于目前的需求，因此国内鳟鱼价格偏低。

价格偏低在一定程度上也是由于出口和国内销售产品存在质量差异。因此，参与

海鲜产品国际价值链会带来显著的经济效益。  
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图 1a：秘鲁对虾对美国的进出口价格以及利马批发价格（NMFS，秘鲁生产部）。 
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图 1b：秘鲁鳟鱼对欧盟的进出口价格以及利马批发价（NMFS，秘鲁生产部）。 
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图 1c：秘鲁扇贝对美国的进出口价格与利马批发价（NMFS，秘鲁生产部）。  

13. 与很多其他发展中国家一样，在秘鲁有能力出口鱼品的小规模生产者数量

较少。能够出口的生产者往往都是实行间接出口，即将产品卖给参与国际供应链

的大型企业。获得食品安全认证和满足可追溯性要求，是新的出口企业面临的主

要障碍，这两项要求都需要企业具备较强的资金实力，并对行业有更多的了解，

而大多数小规模生产者往往不具备这些条件。  

14. 克服这些资源局限可以采用两种策略。第一是如上文所述与大公司合作。

这种模式在对虾养殖方面较为普遍，在扇贝养殖方面也有一些，但秘鲁鳟鱼养殖

方面小规模与大规模生产者的合作还是提供了很好的借鉴。例如，几家大型鳟鱼

企业为小规模生产者提供技术援助和信贷，而小规模生产者承诺将其产品卖给这

些企业。这种模式与很多国家农业领域的模式非常相像，也是对于小规模生产者

具有成功经验的新型合作方法。另外，如果合作的基础是知识丰富的小规模生产

者与公平买方的长期关系，那么生产者就可以获得高于国内市场的价格。尽管有

些大型企业与小规模生产者相互合作的模式取得了很好的效果，但是大型生产者

为了获取最大利润，利用购买权压低产品收购价格的报道也时有出现。  

15. 另一个策略是让小规模生产者组成合作社或协会，统筹共享有限的资源。

这种模式下，政府的技术培训和信贷支持也会发挥很大作用。例如，拥有全面控

制生物生产过程所需现代技术和知识的公司数量较少，因此共享资源和培训可以

让小规模扇贝养殖户从中受益。  

16. 这些案例研究凸显了国际海鲜市场对于小规模生产者的重要意义。实现这

些市场的商业化运作往往被人忽视，不但是小规模生产者本身，还包括应为其提

供支持的公立机构。秘鲁小规模渔业商业化运作必须首先克服安全认证和可追溯
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性的障碍。如前所述，可以考虑采取两个策略，但每个策略自身都并非尽善尽

美。组建合作社可以让渔民统筹有限的资源，但在提供培训和获得信贷方面仍然

需要政府支持。小规模与大规模生产者之间的关系可以是相互促进的，但仍需开

展更多的研究来决定如何为小规模卖方确保公平的购买价格。人们往往重视的是

扩大养殖产量潜力，但很少有人关注鱼品要销往哪里、如何组织生产者，以及获

得适当价格所需的认证过程。尽管如此，营销活动本身已经开始得到越来越多的

关注，也将逐步成为关注的重点领域，特别是在国内和国际市场价格仍然差异显

著的情况下。 

马尔代夫案例研究：出口价格对马尔代夫金枪鱼离岸价的影响 

17. 马尔代夫共和国的渔业捕捞活动主要围绕金枪鱼，产值约占国内生产总值

的 5－6%，就业人口占总数 8%左右。大部分金枪鱼都是以鲜活、冷冻、盐渍或灌

装产品的形式出口。该领域的供应链由两个环节构成，即一手市场 /离岸价和最终

市场/出口价。 

18. 主要数据是 2005 年到 2010 年从渔民处收集的每月金枪鱼价值和数量，以

及两个罐装食品厂加工金枪鱼的月度出口额和出口量。这些数据记录了历史趋

势，并可用于对两个罐装食品厂进行比较分析。这些数据还可用于计算每个罐装

厂的实际离岸价和出口价。  

19. 摘要统计数字表明捕捞量和出口量都呈下降趋势。除非实际离岸价的提高

能够抵消捕捞量减少带来的损失，否则小规模渔民的实际收入水平将会持续降

低。实际上，除最近几个月之外，在整个研究期间（2005－2010 年）渔民的实际

总收入一直处于下滑状态。  

20. 研究项目分析了受出口影响一手市场的金枪鱼衍生需求。这种方法是建立

在衍生需求的理论之上，即鱼品的出口价由国际市场决定（因而具有外生性），

是离岸价的主要影响因素。  

21. 统计分析中把鱼品出口价作为模型中的一个外生变量，并对季节性和市场

趋势等因素进行控制，以期改善预测结果。分析中详细说明了完整的供需模型。

最后，研究中还分析了出口价与离岸价差异的不断变化情况。  

22. 模型显示，滞后一个周期的离岸价对于确定当前离岸价非常重要。另外，

按现值计价的出口价也是离岸价的重要影响因素。这些结果表明，马尔代夫的金

枪鱼离岸价并不完全由市场因素决定。离岸价的形成受到过去行为影响，说明经

营者希望价格保持稳定，但同时价格必须响应出口市场的实际冲击。  
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23. 模型显示，捕捞量每增加 1%，离岸价的下行压力就增加 0.19%。换言之，

在其他因素保持不变的条件下，加大捕捞力度会压低离岸价。  

24. 马尔代夫的金枪鱼产业对于全球金枪鱼市场非常重要，渔民的集体行为会影

响离岸价的形成。与之相反，在其他一些情况下，向较大市场出口的小型渔业生

产国往往面临着鱼品需求曲线平滑的情况，即渔民的集体行动不能影响离岸价。 

25. 该分析揭示出两个重要的政策考虑。首先，报告表明印度洋的金枪鱼存在

过度捕捞问题，捕捞量和价格都会逐步受到影响。分析结果可以用于量化对出口

商和小规模渔民收入的影响。第二，由于购买过程由加工方主导，因此可以考虑

不同的方法增加渔民的谈判筹码。渔民合作社就是一个很好的范例。  

小结 

26. 本项目中的案例研究涵盖了为本地、区域和国际市场生产鱼品的各种渔业

和养殖系统。 

27. 研究从两个维度分析了价格联系。一个是横向维度，即不同地区同一商品

的市场价格。如果价格趋近一致，在考虑到运输成本的差异后，可认为产品属于

同一市场。同样的定义可以适用不同的产品，例如鲜活产品和加工产品。  

28. 价格联系也置于价值链中进行了分析，例如从渔民 /渔场到加工企业，再到

分销商/零售商和消费者。价格联系取决于行业结构。  

29. 截至目前，研究结果只限于少数几个国家，就此定论仍为时过早；但可以

得出一个总体结论：多数国家还没有可用于开展全价值链价格分析的价格数据，

即便在加拿大这样的国家情况也是如此。加拿大可以提供渔民 /渔场、加工企业和

出口商层面的价格数据，但国内和国际市场的零售价格没有可用数据。因此，该

领域数据收集方面的主要问题需要加以解决。  

30. 秘鲁： 

 鳟鱼、扇贝和对虾在国际市场上具有竞争力；  

 国内鳟鱼市场存在进一步拓展的空间；  

 小规模生产者将从合作中受益；  

31. 马尔代夫： 

 罐装厂很大程度上决定鱼品的离岸价；  

 该领域的数据收集问题需要解决；  
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32. 分析表明，秘鲁的养殖鳟鱼、扇贝和对虾具有国际竞争优势。国内市场也有

拓展空间；但需要进一步提高产量，才能满足超市等大型零售商的需求。 

33. 与经营规模通常较小的渔民比较起来，出口商似乎是占据了主导地位。可

采取多种措施提高小规模渔民地位。一种方案是建立渔民合作社或协会，但政府

必须提供技术推广，完善信贷支持，从而支持这一发展进程。这些工作不但可以

增加产量，还有助于提高小规模渔民的收入水平，改善其粮食安全和总体福利。

另一个方案是进一步研究小规模和大规模生产者相互关系的影响因素，确保小规

模生产者获得公平价格。这些因素或许具有推广意义，但尚需更深入研究。  

34. 在马尔代夫，印度洋鱼群的过度捕捞可能会造成捕捞量逐步萎缩。即使价

格不断提高，总体收入可能还是呈下降趋势，出口商和小规模渔民均是如此。这

种情况下应该更加重视产品质量，质量上乘可以让产品在市场上脱颖而出，为产

品带来更大的溢价效果。  

35. 马尔代夫金枪鱼渔民的情况与秘鲁小规模渔民如出一辙，因为两国的出口

商、马尔代夫的罐装厂和秘鲁打入国际市场的大规模生产者都占据垄断地位，以

牺牲小规模渔民和渔场的代价获得发展。组建渔民合作社可以提高渔民的话语

权，改善他们的福利。重视产品质量会为马尔代夫小规模渔民带来积极的溢价效

果，但需要不断完善仓储、处理和加工能力。  

 

 


